
 朱影彤 ~ 年宵後感  

 

在上個月初，我和一班好朋友渡過了難忘的新年！因為我們參加了年宵兵團，經過多個月的

準備功夫，我們終於在新年，晚歲期間「開業」了！在當中，我們運用了在課堂上的經濟知

識用幾十天去籌辦的年宵攤檔，我們這攤位還兼付起廠房的工作，我們這攤位不算單售買小

雞頭錢包，還售賣新年風車，這些風車來貨時全都不完整，所以我們要在攤位裏生產商品，

然後買給顧客。當中我們還運用了分工的原理，有的負責裝飾，有的負責售賣東西。我們不

但留在攤位內，還到外售賣去。當中我們還創作了很多的口號去吸到顧客，由於我們的非常

賣力，引到很多同學們的聲帶受傷發炎，而我們付出的機會成本也相當高了，我得放棄很多

玩樂、陪家人的時間，機會成本雖高，但換來的回憶卻是無價！ 

 

 黃美玲 ~ 如何訂價  

 

在訂價方面，開始時真的無從入手，訂價不能過高，不能過低。商討過後，綜合老師及家人

的意見，訂出一個以不同時段收取不同價格。當年宵市場進行時，因應當時形勢而作出應變。

適應當時的市場變化。第一次為貨物訂價，感覺很新鮮。當貨品能順利依照訂價售出時，有

一種難以形容的滿足感，是在課本當中不能找到的。 

 

 劉詠君 ~ 銷售過程  

 

2 月 3 日至 2月 9 日，這 7 天的時間十分難忘，第一天的銷售過程不算十分好，因為行年宵

的人不多，所以我們要角色扮演，希望能預先練習。 

在年廿八至三十，我們利用一些資源（例如：魚竿）來吸引人們的注意，和我們大聲的叫賣

小雞包，我們在當中是涉及機會成本，因為當我們大聲叫的時候，便會令我們在幾天後便會

失聲，而且還令我們不能與朋友外出，因為我們要付出時間來當值。而我在幾天後卻不能說

話，因為聲帶發炎，我們賣力的程度可見一斑。 

我們進行第三級生產，是服務性的行業，所以我們要有良好的態度去推銷我們的小雞包，而

在當中我深深體會做售貨員真是一件不容易的事，我們經常被人家拒絕，又有一些人會罵我

們，但我們仍要面不改容地對著他們笑，感覺十分難受。 

而我亦終於明白為什麼羅老師經常叫我們笑面迎人，因為即使客人沒有興趣買我們的貨品，

也會對我們微笑，令我們的心比較好些。我們當值時亦要分工，分工能使我們發揮知人善任

的時間，例如：一些人比較活躍的便當售貨員，一些較文靜的就作收銀員、點貨員或作紀錄，

令我們工多藝熟。 

 

 陳嘉鳳 ~ 產品製作  

 

當負責設計的同學完成「小雞包」的設計圖後，我們便立刻開始製作。我們運用了經濟學的

分工原理，將製作"小雞包"的工序分成四個部分。首先，步驟一是裁布，將預先準備好的紅

布裁成咀的形狀，又將黑布裁成"小雞包"的大小，之後將白布裁成眼的部分，最後用黃布裁

成雞冠的部分。步驟二是將眼，咀及雞冠縫上黑布上。步驟三是在背面縫上一條拉鏈。步驟



四是將兩塊黑布縫好，這樣便完成"小雞包"了。 

完成"小雞包"後，除了開心，還是開心！眼見"小雞包"慢慢的長成，就如我們是他的母親一 

樣，不知所言，很有成功感丫！ 

 

 朱灝欣 ~  Mobile Sales  

 

開始年宵的第一天，我跟阿君見到人不多，所以決定嘗試一下做Mobile Sales看看情況如何。

初次做 Sales，發覺自己口才不俗，對於銷售技巧，說話方法都略懂一二。再者，跟阿君拍擋，

成效比自己一個更好。小雞包初初的售價較高，不能吸引所有年齡界別的人士。頭一日，最

多只吸引了小孩。但奈何家長嫌價錢貴！在很落力地推銷下，2-3個小時的成果，帶來七宗交

易。這一天，感覺算是不錯。我跟阿君心裡高漲，第一天帶來這樣算是好的成績。 

第二天，人比第一天多了。我再次去推銷我們的產品。但不知為啥，成績比第一天差。不知

道是不是當天客人大多數是成年人，對小雞包沒什麼大興趣。心情低落，無心推銷。 

第三天，人更多。難以走出檔攤推銷，當天不能做 Mobile Sales。其後的幾天，已經沒什麼

Mobile Sales的存在。因為一來人多了，很難在檔以外交易;二來我們都因前者而在鋪前推銷，

收錢的都在攤檔的收銀員辦妥，所以沒有Mobile Sales了。做了Mobile Sales後，發現一人出

去推銷是很難吸引客人的注意力。通常要兩個人方可做Mobile Sales，至少能留住人客吧！ 

年宵過後，我發覺我有能力做 Sale Girls！但我不希望日後會做這個工作吧-0-！年宵是一個好

經驗，有機會我也想再辦一次！ 

 

 黎子慧 ~ 聯絡內地廠商  

 

在我們議定了所需要生產的小雞包後，我們便開始尋找不同的廠商，希望可以以最低的成本

去生產大量的小雞包，不論大陸還是內地的廠商我們也尋找過，但是每一個廠商也希望可以

給貨板給他們看看，所以我們要立刻用人手製作幾個小雞包，由於我們不是修家政科，對於

要用針縫一個小雞包是一件相當困難的事，又要草圖，又要衣車，又要尋找適合的材料，但

是經過我們的努力後，完成了三個小雞包，我們當然很有滿足感啦！製作了小雞包後，我們

拿到不少廠商去「格價」，有些廠商很難聯絡，因為他們上班的時間正是我們上學的時間，不

過最後經過我們的細心考慮後，我們決定了用內地的廠商，開始大量生產我們所設計的小雞

包！其實我們尋找廠商的經過也不是太辛苦，但是我們開過了很多次的會議，付出過不少的

時間，但是付出了的時間後所得到的收獲，是很高興的！ 

 

 陳安瑩 ~ 參賽經歷  

 

在九月中的時候，我們升上了中四只有一個月多些，看到經濟日報上的「年宵兵團」宣傳，

我們一班同學都對此比賽十分好奇。所以和班導師商討後，交表參加。我們十月中就開始籌

備，我們針黹不是太好，但又要做一個貨版出來，雖然我們付出了很多時間和努力，但知道

這個比賽主要參加者都是中六同學。過了半個多月後，我們接到經濟日報的喜訊，大家都感

到十分興奮，沒想到我們只是中四學生，都可以勝出，而我們學校又是第一次參加此比賽，

而我們在匯報的表現也不錯。我們雖然不能做到頭六隊，但是可以和大學生合作參加「年宵



兵團」。 

 

 黃韜 ~ 與港大學生合作  

 

起初經過初次匯報後，我們知道不能進入頭六隊，後來經詳細考慮後，便選擇和大學生合作，

我們合作得很好，大家都提出很多不同的意見，但當我們意見不合，便會不時露出一些難看

的面色，但透過諮詢老師的意見，我們也可得出一個大家滿意的決定。這次大家都合作得很

愉快，雖然有時會有意見分歧，但最後我們也能互相遷就，而透過這活動，我們還認識了一

班朋友，這是非常可貴的。 

 

 陳曉君 ~ 宣傳方法  

 

第一天，我們的攤位位置並不顯眼，還有人說我們的攤位真的太普通了，還會影響校譽，這

一句說話把我們打沉了，大家都為著這句說話感到失望。就在這一剎那，大家就不停的想一

些比較特別的宣傳手法，我便想起了用魚竿。好了，有了這個那麼突出的玩意，便吸引了很

多過路人的注目，有很多都被它吸引著。有了這枝魚竿，大家的鬥志好像好了很多。 

其實從高空望下去，看見很多人都望著這枝魚竿，再望著上面所吊著的貨品，而上前看看我

們的鋪，再付錢買下小雞包的感覺真的很好，很有滿足感，而且看見很多人經過都會笑，又

或者跳起飲是要把小雞包捉到似的。他們個個都被這枝魚竿逗得興奮，像是我們把快樂給他

們似的。雖然，雙手真的有點支持不了的感覺，但一看見客人的笑容就像充電般，所以嘗試

過這個崗位的人都會不捨得給下一位同學接手。 

 

 廖曉瑩 ~ 競投攤位  

 

投攤位的那天，我和羅老師、組長及另一位組員到經濟日報的辦公室領取金錢及聽簡介，跟

著便往灣仔的會場競投攤位。最後，羅老師以一個不錯的價錢投得我們的目標攤位。這是一

次很難得的經驗。因為我從來沒有到過那種場合，而且觀看其他人爭奪攤位時十分緊張刺激。 

 

 曾穎淇 ~ 一件難忘的突發事件  

 

在這次年宵裡，發生的突發事件有很多，當然我不能詳細盡錄，所以便說最難忘的一次經歷。

記得在某一天晚上，我們如常地擺賣。突然有一名中年男子走過來，什麼也沒有問，就說要

買我們我小雞包，他這個舉動令我對他起疑心。畢竟他是我們的客人，我們必需以禮相待，

然而，正當我們包好小雞包之際，他遞出一張伍百元給收銀員。我覺得他有一點古怪，所以

走到收銀處提醒收銀員小心一點，說時遲那時快，那名中年男子拿起電話找他的女兒而且對

我們說他有“散子”同時叫我們還給他那張伍百元。當然，他沒有給我們錢，我們是不會給

他貨的。結果到最後他說不買我們的小雞包，而且急速地離開。事後我們悉知，原來那名中

年男子是一名騙徒，他的騙案手法是在人多混亂的時候，用伍百元購物，拿走了找換的錢，

再在混亂中拿走自己原本的伍百元，就是這樣騙取了找換的錢。幸好，這次我們沒有被騙，

而這些經驗是書本裡學不到的，所以我會牢牢地記著。 


